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AGENDA

- Financeiro

- Contratos

- Comercial

- RH e Cultura
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FINANCEIRO




RESULTADOS DO ANO

Faturamento e despesas controle contabil
Faturamento vs Despesas

R$ 5 000 000

R$ 3846 783

R$ 4 000 000
R$ 3 500 000
R$ 3 000 000
R$ 2 500 000
R$ 2 000 000
R$ 1 500 000
R$ 1 000 000

R$ 559 327
R$ 500 000

R$ 0

B Faturamento ®Despesas Lucro
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ANALISES GRAFICAS




RESULTADOS DO ANO

Receitas e despesas més a més realizadas no ano

R$3 000 000,00

R$2 500 000,00

R$2 000 000,00

R$1 500 000,00

R$1 000 000,00

R$500 000,00 m—

R$-
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

—Receita ==mDespesas
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RESULTADOS DO ANO

Saidas de caixa planejadas vs realizadas e notas fiscais emitidas

Despesas Notas Fiscais Emitidas
Jan Fev Mar Abr Mai Jun Jul Ago Set Out Nov Dez R$ 2 500 000,00

R$0,00 |
(R$100 000,00) | R$ 2 000 000,00

(R$200 000,00) |
: R$ 1 500 000,00

(R$300 000,00) |

R$ 1 000 000,00
(R$400 000,00)

R$ 500 000,00

R$ 0,00 I I =l I_ I- II II II Il I| |I I

Jan Fev Mar Abr Mai Jun Jul Ago Set Out Nov Dez

(R$500 000,00) |

(R$600 000,00) |

(R$700 000,00) L

m Despesas Planejadas ~ m Despesas Realizadas m Faturamento Planejado  ® Faturamento Realizado
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PRINCIPAIS INDICADORES DE EVOLUCAO

Receita Bruta Ebitda
R$ 4 500 000 R$ 1 500 000,00
R$ 4 000 000
R$ 3 500 000 R$ 1 000 000,00
R$ 3 000 000
R$ 2 500 000 R$ 500 000,00
R$ 2 000 000
R$ 1 500 000 R$ 0,00
R$ 1 000 000 2017 2018 2019 2021 2022
R$ 500 000 -R$ 500 000,00
R$ 0

2017 2018 2019 2020 2021 2022
-R$ 1 000 000,00

Margem Ebitda
80%
60%
40%
20%
0%
2002017 2018
-40%
-60%
-80%
-100%

2019 2021 2022

-92%
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PROJECAO 4T 2022

Valores em milhares
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R$ 3 500 000

G88 €96 ¢ $

R$ 3 000 000

R$ 2 500 000

R$ 2 000 000

000 ¥0S T $

R$ 1 500 000

R$ 1 000 000

0599 €98 $d

. 000 86€ $d

R$ 500 000

- 000 0€9 $d

- 000 9.V $d

R$0

A
©“
N
N
H
w
W
©
N

m Faturamento ® Necessidade de caixa

ov Dez Total

©)
=1

ARR R$ 345.000,00

Runway Set 2023 (10 meses) A AUTAZA
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CONCLUSOESE DESAFIOS

Principais desafios da area financeira enfrentados no ano;

- Equilibrio de Receitas vs despesas mantendo o desenvolvimento continuo do
produto e atendimento ao cliente.

Estratégia utilizada no ano:

- Vendas de componentes de reposicao, renegociacbes de aditivos e venda de
projetos especiais de |A com entregas rapidas.

- A empresa conseguiu baixar o tempo de entregas de POCs de 3 a 5 meses para 1 a
2 meses.

Desafios da area financeira para o ano

- Atingir o faturamento planejado alinhado a manutencdo do teto de despesas,
captacao de recursos a partir de vendas com projetos de curta duracao.
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COMERCIAL




169 NOVOS NEGOCIOS - ANUAL - 2022

ESTRATEGIA DE PROSPECCAO PARA O PAINT, SETOR ALIMENTOS E PROJETOS ESPECIAIS DE IA.

22
16
14
13 I 13 13 13 13 13 13 13 13

-

Medir por | Numero de ne...

24

18

1

]

o3}

=]

jan 2022

fev 2022

mar 2022

abr 2022

Ver por

mai 2022 jun 2022 jul 2022

ago 2022

Negocio criadoem ~ H Mensal ~

set 2022

out 2022

nov 2022 dez 2022
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AVANCO DA PROSPEC(;AO PARA ETAPA DE VIDEO CALL / ANUAL - 2022
META MENSAL: 08 NEGOCIOS

Segmentar por ‘ Etapa de entrada ~

jan 2022 [ 10
fev2022 (NG 7

mar 2022 [ 10

abr 2022 [N 11
mai 2022 [N 7

jun 2022 . 7

juzoz2 NG ©

ago 2022 (NG 13
set 2022 [INEEGEG

out2022 [N 10
nov2022 (. o

dez 2022 NN 3

o0 4 8 12 16

Medir por ‘ Numero de negocios ~ ‘
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ATIVIDADES REALIZADAS PELA EQUIPE COMERCIAL / ANUAL - 2022
META MENSAL: 330 ATIVIDADES

Numero de ati...

Medir por

600

450

300

150

440

457

jan 2022

fev 2022

TIPO DE ATIVIDADES REALIZADAS

523
I

Ver por

527

460

374

332

abr 2022 mai 2022  jun 2022

Marcado como feito ~

jul 2022

Mensal -

Segmentar por

349

set 2022

310

out 2022

300

Tipo + X

286

nov 2022

dez 2022

Meeting

Interno
Autaza

@ WhatsApp

LinkedIn

Videocall

Agendar
Reuniao

e Proposta

Comercial

Proposta
Técnica

o Visita Técnica
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ATIVIDADES REALIZADAS POR EMPRESA — ANUAL - 2022

Numero de ati...

Medir por

600

450

300

150

0

440

457

ATIVIDADES REALIZADAS PARA CLIENTES EM 2022

523

527

s 260

jan 2022

fev 2022

v

400

I
332

Segmentar por

349

mar 2022 abr 2022 mai 2022 jun 2022

Ver por

Marcado como feito ~

jul 2022  ago 2022

Mensal -

set 2022

310

out 2022

300

Tipo + X @ call

Email
Meeting

Interno
Autaza

® WhatsApp

LinkedIn
286

I Videocall

Agendar
Reunido

@ Proposta
- Comercial

nov 2022

Proposta

dez 2022 Técnica

Visita Técnica
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PROPOSTAS ENVIADAS - ANUAL - 2022

META MENSAL: 05 PROPOSTAS COMERCIAIS

12

Numero de atividades

8
7
6
mm ECH ECE
.. .

jan 2022

fev 2022

mar 2022

abr 2022

mai 2022 jun 2022

Marcado como feito

jul 2022

ago 2022

set 2022

6
5 5@
. 5@

out 2022

nov 2022 dez 2022
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NEGOCIACOES
Highlights

AUTAZA
,%\ Paint

Jeep - Pernambuco

Paint Shop
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NEGOCIACOES

VALOR TOTAL DA PROPOSTA: RS 2.590.000,03
Contrato Fechado

AUTAZA
:‘—'«\\ Paint

VW — Anchieta Paint Shop
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FEIRAS E EVENTOS

A vida se lona wma j
L
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CONQUISTAS DO SEGUNDO TRIMESTRE / 22

- GM e VW recebem prémios de destaque com a Implementacao do sistema Autaza Paint no processo de
producéo.
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PREMIACAO STARTUP CIENTIFICA - SEBRAE

PREMIO

startups
do futuro

As startups cientificas mais
promissoras para 2023

Realizagao: Execugao:

@ Sebrae
o¢ for Startups  wylinka
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RH E CULTURA




RH & CULTURA

13h as 15h

Incluso

B

Frios (

Peixe Er
Dadinho de
Bolinho Caiy
Bolinho de Fei joada
Pastel
Torresmo
Calabresa Ace
Batata Frita
Pérolas de

36 und

18 unc

18 und Aguas

AUTAZA
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RH & CULTURA

A AUTAZA

Se conheggl
se cuide,
Se awe,
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RH & CULTURA
Encerramento de 2022 com a Equipe Autaza.
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ACAO DE BONIFICACAO POR PERFORMANCE

Selecionamos profissionais
que tiveram destaque na

performance e entregamos
Bonus de uma forma especial!
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CONCLUSOESE DESAFIOS

Principais desafios enfrentados na area Comercial no semestre;
 Reducdo de equipe com a saida de dois integrantes do time, tivemos que remanejar as
demandas e atendimento ao cliente.
Estratégia utilizada no S3/2022
« Capacitacao da equipe para realizar novas tarefas e absorver novas atividades.
« Garantir a satisfacao do cliente VW, GM e Embraer nas implementacOes para nédo gerar
Impactos negativos nas negociacdes de vendas em outras plantas.
Reengajar as outras plantas da VW para compra do sistema Autaza Paint, divulgando o
excelente trabalho realizado na VW Curitiba.
« Fechamento de pelo menos 1 projeto de Desenvolvimento de produto — Fechamos 2 projetos:
Sorridents e Sinobras.
* Negociacao de aditivos contratuais para contratos vigentes;
* Vendas de licencas de software para um valor recorrente;
« Participacao de feiras e eventos para posicionamento da marca Autaza e marketing;

Desafios da area Comercial para o trimestre seguinte;
« Fechamento de novas Vendas no ultimo trimestre do ano, aproveitamento de recurso
financeiro 2022 onde o cliente necessita utilizar o valor no ano vigente. Elaboracéo de
estratégia de Marketing e Modelo de nego6cio para o produto Treine sua IA, que possui um

ticket menor e buscamos escalar o novo produto.
P A AUTAZA 3



A AUTAZA

www.autaza.com

Thank you!

/company/autaza

/autazatech
contato@autaza.com

@069

(o)) @autazatech




